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Il percorso formativo mira a sviluppare
competenze strategiche e operative per
rafforzare la capacita gestionale e la
competitivita delle strutture sportive del
territorio.

L'intervento formativo favorisce il
passaggio da una gestione
prevalentemente tecnico-sportiva a un
approccio manageriale, orientato alla
pianificazione, all'analisi dei dati e alla
valutazione dei risultati. | partecipanti
acquisiranno strumenti pratici per
analizzare il mercato, definire un
posizionamento efficace e progettare e
gestire attivita di marketing, sia
tradizionali sia digitali.

Il corso punta inoltre a migliorare la
sostenibilita economica delle strutture
sportive, attraverso strategie piu efficaci di
acquisizione e fidelizzazione dell'utenza,
un uso ottimizzato delle risorse e un
monitoraggio continuo delle
performance.
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Contatti

SEDE DEL CORSO:

Via Luigi Einaudi, 280
62012 - Civitanova Marche (MC)

SEDE LEGALE - CONTATTI:

Arianna Bitti Scarl - Ente di Formazione Professionale
Aut. Reg. Marche

Via Luigi Einaudi, 280 - 62012 Civitanova Marche
Segreteria: 3929577669

Direzione Corsi Aziendali: 3664157496
ariannabittiscarl@gmail.com - www.ariannabitti.it

COSTO CORSO:

€ 1.000,00
pagabili in comode rate

Per effettuare l'iscrizione & necessario compilare i

nostri moduli d'iscrizione e versare un acconto di
€ 500,00

ARIANNA BITTI SCARL Centro di Formazione
IBAN: IT27Y0306909606100000078116
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Catalogo Regionale dell'offerta formativa a domanda individual

ENTE SUPERVISIONATO DAL MISE

ACCREDITATO REGIONE MARCHE PER LE
MACROAREE:

Obbligo formativo, Formazione superiore,
Formazione continua, Formazione permanente

ARIANNA

CwBITTI

DEFINIZIONE E GESTIONE

OPERATIVA DELLE

STRATEGIE DI MARKETING
DELLA STRUTTURA SPORTIVA
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Sede del corso: Via Luigi Einaudi, 280 -
62012 Civitanova Marche (MC)

Corso Siform2 n. 1120759

Decreto di approvazione: D.D.S. N. 356 DEL 30/03/2026

Totale ore: n. 100
Ore: n. 47 teoriche e 30 pratiche
Ore in FAD sincrona: n. 23

Presentazione corso:

Scadenza iscrizione: 30 luglio 2026
Orientamento: settembre 2026
Inizio corso: 1 ottobre 2026
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Requisiti d’'ingresso

Titolo di istruzione e formazione
professionale (leFP)

Titolo di Istruzione e Formazione tecnica
superiore (IFTS) o

Qualificazione di formazione
professionale di livello EQF 4 o esperienza
lavorativa pregressa (documentata da:
contratti di lavoro/incarichi secondo la
normativa o Scheda Anagrafico-
Professionale) di almeno 24 mesi negli
ultimi 5 anni

| nostri orientatori e referenti saranno
disponibili per giornate di orientamento e
per esaminare le candidature in modo da
valorizzare quanto piu possibile le
competenze pregresse del candidato :
formali e non formali con un bilancio di
competenze in ingresso.
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Sbocchi professionali

Il corso apre opportunita occupazionali
sia in forma autonoma sia subordinata.
In particolare, | partecipanti potranno:
- ricoprire il ruolo di responsabile
marketing di impianti e strutture
sportive;

e Operare come consulenti per
associazioni e societa sportive;

e coordinare attivita di
comunicazione e promozione di
eventi sportivi;

e awviare iniziative imprenditoriali nel
settore fitness e wellness, con una
maggiore consapevolezza
gestionale;

o trasferire le competenze acquisite
anche ad altri ambiti del settore dei
servizi, ampliando le opportunita
professionali.

Il percorso formativo si configura come
uno strumento di qualificazione
professionale, in grado di aumentare
I'occupabilita dei partecipanti e
rispondere concretamente alle
esigenze del mercato.

Unita formativa

Orientamento, Bilancio delle
competenze per comprendere le
misure di conciliazione
Definizione e gestione operativa
delle strategie di marketing della
struttura sportiva

Gestione della sicurezza
Orientamento finale e ricerca
attiva del lavoro
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